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Основу компании в 1993 году составили пятеро выходцев из ракетно-косми-
ческой отрасли. Руководителем стал Сергей Фёдорович Плешивцев, за плечами 
которого был опыт заместителя руководителя отдела конструкторского бюро.

Началом всему послужило простое объявление в одной из федеральных 
газет, о том, что московская компания «КонсультантПлюс» ищет региональ-
ных представителей по распространению информационных систем Кон-
сультантПлюс. Выяснив, что это за системы, начинающие бизнесмены по-
няли, что это соответствует их представлениям о будущем бизнесе и самое 
главное, не требует крупных капиталовложений. Получили первые дискеты 
с системами КонсультантПлюс из Москвы, и работа закипела. Сейчас об 
этом можно вспоминать с улыбкой, но дискеты с записью правовых и бух-
галтерских баз передавались из Москвы с проводницами. А то, что группа 
энтузиастов не ошиблась в выборе бизнеса, стало ясно лишь через несколь-
ко лет напряжённой работы.

В самом начале своей деятельности компания столкнулась с множе-
ством трудностей. Это и нестабильная обстановка в стране, и отсутствие 
опыта продаж у бывших инженеров, и то, что несовершенную на тот мо-
мент компьютерную технику едва начали закупать крупные организации, 
ведь потенциальные клиенты в то время пользовались тем, что было пред-
ставлено в печатном виде. Кодексы, вырезки из центральных газет с поста-
новлениями правительства и т.п. Это было привычно – взять в руки книгу, 
найти нужный параграф, сделать выписку. А тут клавиатура, какие-то буквы 
высвечиваются на экране. Всеобщая компьютерная грамотность на тот мо-
мент была делом будущего, и сделать первый шаг в цифровое пространство 
было не так-то просто.

Для компании главной ценностью являются люди, увлечённые своим де-
лом, сложившаяся годами команда. Многие сотрудники работают в компа-
нии 15 лет и более. Люди приходили и приходят из разных сфер, но костяк 
фирмы составили те, кто так или иначе был связан с ракетной техникой. Опыт 
и наработки прошлых лет, плюс привлечение новых сотрудников, примене-
ние современных IT-решений и подходов к управлению компанией, взаимо-
действию с клиентами – секрет устойчивости фирмы. 

Компания «Дельта-ин-
форм» появилась на 
рынке Самарской об-
ласти в 1993 году. Начи-
налось всё с небольшо-
го помещения, одного 
компьютера на пятерых 
энтузиастов и пары де-
сятков клиентов в на-
чале 90-х. Совсем скоро 
компания выросла до 
коллектива в 100 чело-
век, двух офисов в цен-
тре города и обширной 
базы клиентов, среди 
которых губернские 
и городские структу-
ры всех ветвей власти, 
крупнейшие предприя-
тия Самарской области, 
предприятия среднего  
и малого бизнеса.

Сергей Фёдорович так охарактеризовал три главных пре-
имущества компании «Дельта-информ», как работодателя:

• сложившаяся команда
• наработанные годами традиции и деловая репутация
• собственные уникальные технологии работы с клиентами
За 30 лет «Дельта-информ» завоевала репутацию надёжно-

го и компетентного партнёра. Более того, компания является 
единственным разработчиком справочно-правовой системы 
«Самарский выпуск» и отвечает за наполнение системы до-
кументами самарского законодательства, количество которых 
превысило 100 000. В них, по сути, отражена история правово-
го становления Самарского региона.

На сегодняшний день система КонсультантПлюс – самая 
полная правовая база среди коммерческих справочно-право-
вых систем в России. Количество документов в системе Кон-
сультантПлюс превысило 200 миллионов.

«Дельта-информ» является одним из крупнейших регио-
нальных информационных центров, работает по Самаре и 
всей Самарской области и входит в ТОП центров Консуль-
тантПлюс в стране.

Если вы никогда не пользовались системой Консультант-
Плюс, в «Дельта-информ» вы всегда можете подключить бес-
платный пробный доступ и протестировать все её возможности. 
Сделать это можно на сайте компании  http://www.delta-i.ru.

Цель компании – дать клиентам 
удобный инструмент для решения 
различных бизнес задач

270-23-26
www.delta-i.ru

30 ЛЕТ РАБОТАЕМ ДЛЯ КЛИЕНТОВ

ООО НКФ «Дельта-информ» 
помогает эффективно решать задачи 

организаций и бизнеса


